Дилерский договор № _________

г.Москва 







        «____» __________________ 2012 г.


ООО «Альянс «Комплексная безопасность», именуемое в дальнейшем «Продавец», в лице Генерального директора Болонина Константина Владимировича, действующего на основании Устава, именуемое в дальнейшем «Продавец», с одной стороны, и _______________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________________________

в лице ____________________________________________________________________________________________,

действующего на основании _________________________________________________________________________, именуемое в дальнейшем «Дилер», с другой стороны, именуемые совместно в дальнейшем «Стороны», составили настоящий договор о нижеследующем:


1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА


«Дилер» осуществляет деятельность по рекламе, маркетингу и продаже продукции «Продавца».
Общий ассортимент и розничная цена товаров указываются в Прайс-листе «Продавца».


2. УСЛОВИЯ ДОГОВОРА


Договор вступает в силу после первой закупки «Дилером» продукции на сумму 50 тысяч рублей* или более. Товар при первой закупке отпускается с 20%-ой скидкой от розничной цены на продукцию.
Для новых Дилеров, до окончания первого календарного квартала** работы по этому договору, предоставляются льготные условия - 25%-ая скидка на все виды продукции, далее на общих основаниях. Минимальная сумма разовой закупки после вступления договора в силу – 10 тысяч рублей.

* Цены на продукцию не являются фиксированными и могут изменяться «Продавцом» по собственному усмотрению, без обязательного уведомления «Дилера». Текущий прайс-лист публикуется на сайте «Продавца» www.complex-safety.com/50.html 


** Кварталы начинаются с 1 января, 1 апреля, 1 июля, 1 октября.

Скидки для «Дилеров»:


Скидка для «Дилера» определяется объемом закупок за полгода (6 месяцев), причем скидка на последующие полгода определяется по результатам работы за предыдущие 6 месяцев.

Скидка -15% от розничной цены - нет требований по сумме, но в течение квартала должна производиться минимум одна закупка.


Скидка -20% от розничной цены - закупка за 6 месяцев должна быть не менее, чем на 100 тысяч рублей.


Скидка -25% от розничной цены - закупка за 6 месяцев должна быть не менее, чем на 200 тысяч рублей.


Скидка -30% от розничной цены - закупка за 6 месяцев должна быть не менее, чем на 300 тысяч рублей.


В сумму закупок для исчисления скидок учитываются подтвержденные затраты «Дилера» на рекламу продукции «Продавца» с повышающим коэффициентом 5.

Это означает, что если, например, дилер купил в течении 6 месяцев продукции на 60 тыс. рублей и затратил на рекламу продукции 10 тыс. рублей, то он имеет право получать продукцию со скидкой -25% (60тыс.руб.+10 тыс.руб.*5=110 тыс.руб.).

Продавец предоставляет Дилеру для целей демонстрации, обучения, срочной замены по одному бесплатному экземпляру продукта на каждые 50 штук выкупаемых им экземпляров.


Оплата товара, выдача на реализацию


Оплата товара «Дилером» производится авансовыми платежами.

Решение о возможности выдачи товара на реализацию лежит исключительно в компетенции «Продавца». Для товара, выданного на реализацию действуют скидки, уменьшенные на 10% по сравнению с расчетными.


На «Дилера», имеющего товар на реализации, налагаются следующие дополнительные условия:
- количество товара на реализации не должно превышать объема продаж за прошедший квартал. 
- не реже, чем один раз в месяц (по окончании месяца) он должен письменно подтверждать свою задолженность. 
- по первому требованию «Продавца» «Дилер» обязан вернуть весь находящийся у него на реализации товар или рассчитаться за него в течение недели со времени выставления такого требования.

При выдаче товара на реализацию задолженность дилера фиксируется в стоимостном выражении на момент выдачи товара. При возврате продукции она списывается строго на основании и по ценам отгрузочных документов.


Правила возврата, ремонта товара


«Продавец» гарантирует безусловный возврат денег за купленный товар в течение месяца, при сохранении товарного вида изделий. «Дилер» для возврата товара должен направить «Продавцу» официальное письменное обращение. Далее возможен только обмен или ремонт (на усмотрение «Продавца»). «Продавец» не принимает в ремонт изделия без письменного описания неисправности.

«Продавец» может предоставить «Дилеру» право на проведение гарантийного обслуживания, при этом «Продавец» обеспечивает «Дилера» технической документацией для проведения ремонта.


Информационная поддержка


«Продавец» бесплатно снабжает дилеров печатной рекламной продукцией (каталоги, буклеты), размещает адреса и информацию о дилерах на своем сайте, а при наличии технической возможности и на печатных материалах.


Доставка продукции


«Продавец» отпускает продукцию со своего склада в г.Москва после получения авансового платежа от «Дилера» и подтверждения готовности заказа. Доставка «Дилеру» осуществляется службой экспресс-доставки за отдельную плату. При закупке товара на сумму более 10 тыс.рублей «Продавец» обеспечивает бесплатную доставку продукции в пределах Москвы, а при закупке более чем на 30 тыс.рублей - бесплатную доставку по России (способ доставки и выбор транспортной компании - на усмотрение «Продавца»).


Отчетность


Дилеры обязаны предоставлять сведения о тенденциях продаж, технических проблемах с изделиями, качестве рекламной поддержки и др. по запросу менеджеров отдела продаж «Продавца», а также участвовать в тематических опросах, рассылаемых отделами продаж и маркетинга «Продавца».

Авторские права, коммерческая тайна

«Дилер» обязуется соблюдать и защищать авторские права «Продавца» на продаваемую продукцию, сохранять коммерческую тайну, которая может стать известна «Дилеру» в связи с выполнением данного договора.


3. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ, ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН


Все споры по данному Договору по возможности разрешаются по взаимному согласованию сторон или в порядке, установленном законодательством, в течение месяца с момента отгрузки товаров.

 
Дилерский Договор действует в течение года с момента подписания.


Настоящий Договор может быть изменен или расторгнут по соглашению сторон. Одностороннее расторжение Договора возможно по инициативе «Продавца» в случае отсутствия закупок «Дилером» продукции в течение двух кварталов или при нарушении «Дилером» обязательств принятых на себя согласно настоящему Договору. 


В случае, если ни одна из сторон за 30 дней до окончания Договора не объявила о его расторжении, Договор автоматически продлевается на один год на тех же условиях.


«Продавец» не берет на себя ответственность, явную или подразумеваемую, за любые действия «Дилера» по отношению к третьим лицам.


5. РЕКВИЗИТЫ СТОРОН


«Продавец»:
ООО «Альянс «Комплексная безопасность»


125319, г.Москва, ул.1-я Аэропортовская, д.6, пом.VI, комн.1-4, 

ИНН 7714173202, КПП 771401001

Р/с 40702810738090003373 в 

ОАО «СБЕРБАНК РОССИИ», г.Москва, 

К/с 30101810400000000225, БИК 044525225,

ОГРН – 1027739520973, ОКПО – 52738979.


«Дилер»:
________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________ 

_____________________________________________________________________________________ 

_____________________________________________________________________________________ 

	Представитель «Дилера»


_____________________________
	Генеральный директор 

OOO «Альянс «Комплексная безопасность»


___________________ К.В. Болонин


м.п.





     м.п.

